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* Samir Koleilat : Grace & notre intercon-
nexion SIP avec Orange Business Services,
nous pouvons proposer a nos clients des
solutions VoIP de bout en bout, fluides et
economiques. Sur IP. nous offrons la visio-
conférence haute définition, le travail colla-
boratif, 'lMS et la téléphonie a tous les uti-
lisateurs de terminaux standards, compati-
bles H.323 et SIP. Je crois que nous som-
mes les premiers opérateurs de boucle lo-
cale interconnectés via SIP en Europe. Cela
fournit & nos deux clients une opportunité
de faire de la voix sur IP de bout en bout,
d'un réseau a I'autre. interconnexion SIP
multicast et voix-data précéde un essor im-
portant en France : celui des communautés
de visioconférences et de téléphonie sur IP

% S&L : Peut-on établir ainsi des réu-
nions a distance plus facilement ?

» SK: C'est I'un de nos objectifs. La PME
n‘a pas d’informaticien spécialisé dans les
architectures réseaux pour établir ses visio-
conférences. Elle veut bénéficier au travail
collaboratif en mode cloud computing, sans
avoir & investir ni a programmer de réunions
par avance. C'est pourquoi nous avons placé
ades ponts de visioconférences dans nos six
datacenters. Chaque client a besoin d’un
simple terminal compatible, loué ou achetg,
quelle qu’en soit la marque. If lui suffit de
s'inscrire sur notre annuaire pour joindre
Ses correspondants via notre cloud. L'an-
nuaire sera disponible courant 2011 et il
S’enrichira par les abonnés eux-mémes.

de sociétés a votre actif. Qu’est-ce

utiliser ses échecs sans se briser. Savoir se redresser”, par-
1 olympique de lutte gréco-romaine, le fondateur d’Acropolis
s’engager au service des PME et de leurs réunions virtuelles.

erence SIP
va gagner les PME

motive toujours ?

- .- . .ppris & rebondir aprés
chacun de mes efforts, méme en cas
d’échec. En 1987, j'ai mis un premier
pied dans la création d’entreprise avec
Hyquest qui distribuait des périphéri-
ques et des logiciels informatiques.
C'était I'appendice d’un groupe aux
multiples compétences qui détenait |
aussi Omnilogic. Ensuite, j ai créé Chip
Tech en 1991, lors de I'avénement
des réseaux locaux pour conseiller et
vendre des éléments actifs pour les
réseaux locaux Ethemet et Token Ring,
alors en compétition. Je venais de pas-
ser un an et demi aux Etats-Unis ot
J'avais rencontiré des investisseurs
high-tech. Cela m'a permis de com-
prendre que les socigtés de niche que
nous créons doivent étre reprises par
des structures multinationales opé-
rant sur un périmeétre plus large, avec
une économie d'échelle plus impor-
tante.

% S&L : Quand étes-vous passé

du LAN au WAN, du réseau local au
réseau étendu ?

e SK: En langant Internext en 1995, une
structure de I'internet, En réalité, ¢'était la
suite logique des changements provoqués
par la déréglementation des télécommuni-
cations. Si je connaissais bien I'univers de
la donnée, en revanche, je n’étais pas trés
bien formé aux infrastructures téléphoni-
ques. Le standard IP a effacé la norme X.25
et le relais de frames. Nous y avons greffé
des réseaux privés virtuels VPN IPSEC pour
sécuriser les échanges voix-donnégs des
entreprises. £n 2001, la voie la plus logique
pour continuer a travailler dans ce domaine,

Sarmir Koleilat

passait par la création d'une structure spé-
cialisée dans la voix sur IP. J'ai donc créé
Initiales Online qui est devenue Acropolis Te-
lecom en associant les expériences de Sy-
lay Ma (Network System) et de Benoit Val-
let (Bvacom). Nous sommes les trois fonda-
teurs d'Acropolis Telecom.

ting vous rappelle sans doute des mi-
grations passées ?

e SK: Oui. En fait, nous faisons du cloud
téléphonique depuis 10 ans en proposant
de I'IPBX virtuel, autrement dit fe centrex IP
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